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A folydirat-eléfizetési igynokségek
a piac szoritasaban

Az elsé elbfizetési igynokséget Eurépaban W. H.
Everett alapitotta 1793-ban; G. Stechert hozta létre az
elsé amerikait 1872-ben. Az EBSCO-t (Eilton B. Ste-
phens Company) 1943-ban alapitottak meg csaladi
vallalkozasként. A legtébb ilyen (igyndkség valami
moédon kapcsolédott a kényvkereskedelemhez vagy
-kiadashoz.

Mar a 19. szazadban is berzenkedtek a folyéiratok
elszaporodasa ellen, bar sejtelmilk sem volt réla, mit
hoz a 20. szazad. A kdnyvtarosok szamara segitséget
jelentettek a katalogusok: 1932-ben jelent meg a
Faxon Librarians Guide (1150 cim, melyre a cég
eléfizetéseket fogadott el); ugyanebben az évben Ca-
rolyn Ulrich is megjelentette Periodicals Directoryjt
6000 cimmel. Ez utébbi 31. kiadasa 126 000 cimet
tartalmaz, s az EBSCO The Serials Directoryja 1993-
ban 142 620 cimet. Ma egy nagyobb folyéirat-eléfize-
tési Uigyndkség adatbazisaban kb. 200 000 éI6 cim
talalhaté a vilagon megjelené 400 000-bél. Ennek
megfeleléen nétt a cikkek szama is. Valészindsithetd,
hogy manapsag naponta 80 000 cikk jelenik meg.

A konyvtari koltségvetések nem képesek lépést
tartani ezzel a névekedési (itemmel. A Il. vilaghébort
utan kozvetlenll ez még sikerlilt: a konyvtarak egyre
tobbet koltéttek folydiratra, s egyre kevesebbet konyv-
re, fuggetlenil attdl, sziikség volt-e a folybiratra vagy
sem; csak a gydjtemény nagysaga szamitott.

Az elbfizetési ligynokségek munkamddszerei ehhez
igazodtak, s mind szorosabb kapcsolatokat tartottak
fent vasarléikkal. Az 1970-es évekig az ligynokségek
megéltek a kiadék altal nydjtott arrésbdl, ami joval
nagyobb volt Eur6paban, mint Amerikaban; ennek
azonban vége.

Az eurépai folybiratokat tovabbra is tébbnyire keres-
kedelmi kiadok jelentetik meg, az amerikaiakat tudos
tarsasagok, egyesiletek. Az el6bbiek néha fizetnek is
a szerzéknek, az utobbiaknak gyakran a szerzdk
fizetnek a publikalasért.

Az (igynokségek gyakorlatilag a kereskedelmi kia-
dok altal nyujtott arrésbél éltek meg, mig a tarsasagi
kiadok alig adtak valami engedményt. Az ligynokségek
csak akkor lesznek képesek j6l kiszolgalni a konyvtara-
kat, ha e két partner kdzil az egyik csokkenti, a masik

noveli az arrést.

Az ligyndkségeket szoritia az amerikai és europai
arképzési szokasok kilonbdzdsége is. Ahhoz, hogy
megbirkézhassanak a nehézségekkel, j6 gazdasagi
alapokra és nagy hozzaértésre van szikségik. Sza-
muk a verseny kdvetkeztében az utols6 husz évben

radikalisan lecstkkent. A piacot uralé igyndkségeknek
az egész vilagra kiterjed6 halézatuk van. Az ot legna-
gyobb: Faxon (USA), EBSCO (USA), Swets (Hollan-
dia), Blackwell (Anglia) és Dawson (Anglia és Francia-
orszag).

Nagy takarékosséagra van sziikség az arak verseny-
képessége érdekében. Az lgynokségek tevékeny-
sége szolgaltatasorientalt, élémunka-igényes, és
rendkiviili médon 6sszetett. Amikor az eléfizetdk azzal
fenyeget6znek, kdzvetlentil fognak rendelni a kiadoktol
vagy a versenytarsaktél, az igynokségeknek meg kell
gy6zniok Gket arrél, ha tobbet fizetnek is, tobbet
takaritanak meg. A dolog nyitja megtalalni az érzékeny
egyensllyt az arak és a szolgaltatasok kozott, a
szamitégépes adatfeldolgozasi technoldgia és a felké-
szlilt személyzet kdzott.

A konyvtarosok sokat panaszkodnak a magas folyo-
iratarak miatt az (gynokségeknél, holott az arakat a
kiadok allapitjak meg. Az igyndkségek a profitigények
szoritasdban vergédnek; nincs modjuk az arak ellendr-
zésére, a konyvtarak mégis azt hiszik, rajtuk akarnak
meggazdagodni. Sajnalatosan kevéssé ismerik el azt
a kulcsszerepet, amelyet az (igyndkségek mind az
eléfizetdk, mind a kiadok érdekében betdltenek. A
kiadoknak eldre utaljék at az eldfizetési dijat, gondos-
kodnak a hidnyz6 szamok beszerzésérdl, a kdnyvta-
raknak kedvezd arakat szabnak, és hitelt nyujtanak.
Szoros, személyes kapcsolatokat apolnak vasarl6ik-
kal, szaktanacsokat adnak, kozvetitenek a gyakran
véltozé kiaddi piac felé.

A gazdasagi nehézségeket az (igynokségek az el-
mult négy-6t évben egymas rovasara élték tal; néme-
lyek kozillk Gj Gzletagakat nyitottak (pl. elektronikus
publikacié, CD-ROM-el6allitas). A kbnyvtarak nem-
csak csokkentették az eldfizetett folydiratok szamat,
hanem egyre inkdbb a cikkekre 6sszpontositottak
figyelmiket. (Az elfizetett folySiratokban 1évé cikkek-
nek alig 10%-at hasznaljak csak intenziven az olva-
sok.) Igy az uj jelsz6 a CASIAS (Current Alerting
Services, Individual Article Supply = Folyamatos Erte-
sité Szolgalat, Egyéni Cikkellatas) lett, s minden na-
gyobb foly6irat-eléfizetési ligyndkség bekapcsolodott
az egyéni cikkellatasba is.
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